
PROCHAINES RENTRÉE 

BTSA Technico-Commercial 

Vins Bières et Spiritueux 

 

Formation bloc 63 Professionnaliser l’équipe       

technico-commerciale en anglais   

L'objectif principal est de développer l’aisance nécessaire pour assurer des 

activités d’œnotourisme mais aussi de négocier en langue étrangère , en 

prenant en considération les spécificités du client ou du fournisseur et du 

pays concerné.  

Le technico-commercial doit communiquer dans des situations profes-

sionnelles de relation commerciale avec un degré de spontanéité et d’ai-

sance qui rende possible une interaction avec un locuteur pour commer-

cialiser des vins, des bières ou des spiritueux . 

Délai d’accès minimum 15 jours avant date de démarrage selon nos conditions générales de vente 

R
é

f 
in

te
rn

e 
 F

o
rm

ati
o

n
 C

6
3

 A
n

gl
ai

s 
P

ro
  

4
2h

 –
 2

0
2

5 
 L

G
A

M
-1

8
0

9
2

0
2

5
 V

1
 a

ct
u

al
is

ée
 le

 2
4 

se
p

te
m

b
re

 2
0

2
5 

C
e

tt
e 

ve
rs

io
n

 a
n

n
u

le
 e

t 
re

m
p

la
ce

 t
o

u
te

s 
le

s 
p

ré
cé

d
e

n
te

s 
 

CONTACTEZ-NOUS AU 04 75 07 14 50 
Référent pédagogique : 

Sonia DURAND >>>  sonia.durand@cneap.fr 

Référente administrative : 

Christine CHABANAS >>> christine.chabanas@cneap.frap.fr 
111 av. du 8 mai 1945  I  TOURNON SUR RHÔNE (07) 

www.vivarais-formation.com 

PROCHAINES PORTES OUVERTES 

 42h  PROCHAINE SESSION  12 demi-journées :  
Novembre 2025 à mai 2026 

 

>>>OBJECTIF GÉNÉRAL : 

• Professionnaliser l’équipe dans la relation technico-commerciale à 
l’international  

• Acquérir le niveau B2 en Anglais  

vivarais@cneap.fr 

Information sur nos formations BACHELOR - BTSA - BP REA - CAP et DE AES 

PORTES OUVERTES  :  6  DECEMBRE- 31 JANVIER - 14 MARS / REUNIONS EN VISIO : 18 FEVRIER - 15 AVRIL  



 Programme de la formation en présentiel 

Formation Bloc 63  

Professionnaliser l’équipe technico-commerciale en anglais   

42h 

>>>MODALITÉS DE FORMATION 

• Prochaine session : Calendrier indicatif 

Durée : 42 heures (sur 7 mois) 

 

• Effectif minimum : 6 participants 

• Prix : 30€ / heure en centre (cf CGV) 

• Financement  possible  

 - Compte personnel de Formation (CPF) 
 - OPCO : VIVEA, ... 

TOUTES NOS FORMATIONS SUR WWW.VIVARAIS-FORMATION.COM 

>>>LES + DE LA FORMATION 

• Encadrement d’un professionnel 

• Jeux de rôles - Exercices pratiques - transpositions de situa-

tions  

>>> PRE-REQUIS / PUBLIC  VISE 

• Compréhension et intégration des consignes écrites et orales énon-

cées en français  :  à vérifier par l’employeur 

• Disposer de notions d’anglais courant pour communiquer.  

• Salarié ou futur salarié 

• Chef(e) d’explotation , conjoint(e) 

• Futur(e) chef(e) d’exploitation ou aide familial  

>>> MODALITES / DELAI D’ACCES 

Information préalable, Dossier de candidature, Traitement dans les 

15 jours après réception du dossier complet. 

Novembre Janvier Février Mars Avril Mai 

S45 : 3h30  S1  S6 : 5/3h30 S10 S14 S19 3H30 

S 46 : 7h S2 : 8 /3h30 S7 : 10 et 12/7h S11 : 12/3h30 S15  S20 

S47 S3 : 15/3h30 S8  S12 : 19/7h S16 :16/3h30 S21 

S48 : 26/3h30 S4  S9 : 26/3h30 S13 :  S17 : 21/3h30 S22 

S44  S5   S18  

Session 2025 - 2026 

1- POURVOIR PRÉSENTER EN ANGLAIS   

LA PRODUCTION ET LA TRANSFORMATION DES VINS 

BIÈRES ET SPIRITUEUX  

 

 Acquérir ou rappeler les connaissances sur  des termes 
techniques de production et de transformation en 
anglais. 

 Découvrir un lexique professionnel lié à la production 
et à la transformation  

14h 

2- POURVOIR ANIMER UNE DÉGUSTATION DES BOISONS 

ALCOOLISÉES EN ANGLAIS PROFESSIONNEL 
 

 Présenter un produit en anglais devant un public novice 
ou spécialisé 

 Échanger et argumenter sur les aspects du vin et autres 
produits alcoolisés. 

 Répondre aux questions du client 

14h 

3- NÉGOCIATION D'UNE VENTE EN ANGLAIS  
 Structure langagière pour la négociation 
 Evaluation  orale :  30 minutes de préparation et                 

15 minutes d’épreuves  
14h 

http://www.vivarais-formation.com

